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Oblasti mentorskog doprinosa:

Poslovna strategija i plan - Pozicioniranje i poruka - Razumevanje
klijenata i ciljne grupe - Izlazak na trziste - Privlacenje klijenata i
outbound prodaja - Sirenje na nova trzista - Procesi i automatizacija

Oduvek me je zanimalo kako potrosaci donose odluke i Sta ih spreCava
da donesu onu pravu. Taj uvid je u osnovi svega sto radim.

Ovaj pristup sam naucila radeci na globalnom timu Dove-a, jednom od
najpoznatijin svetskin brendova, gde sam savladala disciplinu
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marketinga i shvatila koliko je vazno poznavati potrosaca.

Skoro 20 godina radim na strategiji, brendu i privlacenju klijenata. U
kompanijama kao sto su Unilever, MetLife i Amazon, radila sam na
postavljanju marketinskih timova i organizacije, razvoju brenda i
lansiranju novih proizvoda, kroz kampanje zasnovane na uvidima trzista
i efikasnim poslovnim modelima.

Danas, sve to znanje i iskustvo prevodim u reSenja koja imaju smisla i za
biznise sa ogranicenim vremenom i budzetom.

Put iz velike korporacije u preduzetnistvo presla sam i sama. Osnovala
sam Laboro.io, platformu za zaposljavanje namenjene malim i srednjim
preduzecCima u jugoistoCnoj Evropi. Znam koliko je preduzetnistvo
usamljen put i koliko znaci kada neko ko je njime prosao stane uz vas.

Kroz konsalting 1 mentorski rad podrzavam preduzetnice u
pozicioniranju, izlasku na trziste, uspostavljanju procesa i pronalazenju
klijenata, od prvih klijenata do Sirenja na nova trzista. Pre bavljenja
marketingom bila sam koncertna pijanistkinja, pa na biznis i
savetovanje gledam i analiticki i kreativho: plan mora da bude
konkretan, izvodljiv i merljiv, a komunikacija s klijentima autenticna,
kreativna i prilagodena pojedincu.

MozZete mi se obratiti ako:

- Ne moZete jednostavno da objasnite Cime se bavite i po cemu se
razlikujete od drugih.

U CEMU MOGU DA
VAS PODRZIM
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- Imate ideju, ali ne i jasan plan za realizaciju biznisa

- Imate ideju, proizvod ili uslugu, ali ne znate kako da dodete do prvih
klijenata.

- Vas biznis vec¢ dobro posluje, ali ne znate kako da ga prosirite: nova
ponuda, nova ciljna grupa ili nova trzista.

- Ne znate da li je problem u poruci, ponudi, ceni ili kanalu.

- Radite sve sama i zelite da marketing postavite kao sistem, a ne kao
nasumicne aktivnosti.

- Razmisljate o izlasku na regionalno ili medunarodno trziste ili pruzanju
usluga inostranim klijentima

- Stojite pred velikom odlukom: lansiranje, promena pozicioniranja, prvi
marketing angazman ili prelazak sa ,radim sve sama" na ,gradim tim na
koji mogu da se oslonim".

. Zelite sagovornicu koja je i sama prosla put od korporacije do
sopstvenog biznisa.

Tokom mentorske sesije mozemo da:

- Poslovnoj strategiji i planu: ciljevima, prioritetima i koracima za rast, od
ideje do Sirenja.

- Pozicioniranju: vrednosnoj ponudi i nacinu na koji predstavljate biznis
(usluge ili proizvode)

- Ciljnoj grupi: kome se obracate i Sta te ljude zaista motivise da kupe

- Proveri ideje ili ponude: da li ono sto nudite odgovara onome sto
trziste trazi

Pregledu postojeceg marketinga: sajtu, porukama i ponudi, sa
prioritetima Sta prvo popraviti

- Planu za privlacenje klijenata: izboru jednog do dva kanala koji imaju
smisla za vas biznis i budzet

- Sirenju na nova trzista, ponude ili segmente: procenama gde ima
najvise potencijala i kako da tamo udete

- Planu za narednih 90 dana: konkretnim koracima i redosledu

- Alatima i automatizaciji: Sta mozete automatizovati ili uraditi uz Al
alate, bez zaposljavanja

- Pripremi za vazne razgovore: pitch, cena ili poruka pre sastanka sa
klijentom, partnerom ili investitorom



- Dilemama osnivacice: od odluke o odlasku iz korporacije do rada na
medunarodnim trzistima

STA MOZETE OCEKIVATI
OD MENTORSKE SESIJE

Priprema za prvu sesiju: Zamoli¢u vas da popunite kratak upitnik (oko
10 minuta) sa relevantnim informacijama, koji ¢e mi pomoci da se
pripremim i da maksimalno iskoristimo prvu sesiju.

Prva sesija: razumevanje i definisanje problema. Na prvom razgovoru
utvrdujemo Sta je pravi problemiili prilika. Zajedno ¢emo:

- razumeti vas biznis, ponudu i trenutnu fazu (od ideje do rasta)

- utvrditi sta ne funkcioniSe ili gde postoji prostor za rast (poruka,
ponuda, cena, kanal, trziste ili nesto drugo) i Sta je prioritet

- dogovoriti cilj saradnje i definisati Sta je za vas uspeh

- izaci sa jasnom slikom situacije i predlogom za naredne korake

Sta o&ekujem od vas:

Ja donosim iskustvo, pitanja i strategiju, a vi donosite spremnost da
dogovorene korake sprovedete pre naredne sesije. Cilj mi je da iz svakog
razgovora izadete sa jasnijom slikom i sa sigurnoscu da znate kako dalje.

INFORMACIJE O
MENTORSKOJ SESIIJI

Trajanje: 60 minuta
Nacin odrzavanja: online

Priprema: prilikom zakazivanja potrebno je ukratko opisati temu ili
pitanje za razgovor
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